
Das bieten wir Dir:

Key Account Manager für IT-Lösungen (m/w/d) 

… koordinierst den gesamten Vertriebsprozess?
… möchtest unsere Bestandskunden weiterentwickeln?
… hast Ideen für die Entwicklung & Umsetzung von Aktivitäten 

zur Gewinnung von Neukunden?
… hast Lust mit unserem Servicemanagement & Marketing 

zusammenzuarbeiten?

Du…

Dann bewirb Dich jetzt!

sehr gute mündliche und 
schriftliche 

Präsentationskompetenz

selbstständige Arbeit zuverlässig, teamfähig 
und kommunikativ

sicherer und 
empathischer Umgang 

mit Kunden

abgeschlossene Ausbildung oder 
Studium - aber auch Quereinsteigern 

geben wir eine Chance

Wir suchen diese 
Fähigkeiten:

IT-Infrastruktur- und Cloud-
Lösungen sind Dir vertraut

kurze Entscheidungswege

Modernes Office

Weiterbildungsmöglichkeiten

ideale Verkehrsanbindung 
direkt im Technologiepark

einen unbefristeten 
Arbeitsvertrag

MEKO-S GmbH | Lise-Meitner-Straße 6 | 28359 Bremen | Telefon: 0421 388 90 0 | www.mekos.de

Wir freuen  uns auf Dich!
Möchtest Du mehr über uns und unsere freien Stellen erfahren? Dann besuche 
doch einfach unsere Website www.mekos.de oder scanne den QR-Code. 

Haben wir Dich so überzeugt, dass Du dich bei uns bewerben möchtest? 
Dann sende uns einen kurzen Lebenslauf und nenne uns den frühesten 
Eintrittstermin gleich per E-Mail an: 
bewerbung@mekos.de

Top Kolleg:innen: Nerds, 
Designer, Verkäufer, Visionäre 

– hier ist alles vertreten

Leasing eines Fahrrads 
möglich

regelmäßige 
Firmenveranstaltungen

Firmenfitness

Mit Grouplink
ein starker Unternehmensverbund

http://www.mekos.de/
mailto:bewerbung@mekos.de
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