M E K O S Key Account Manager fur IT-Lésungen (m/w/d)

Du...
koordinierst den gesamten Vertriebsprozess?
mochtest unsere Bestandskunden weiterentwickeln?
hast Ideen flur die Entwicklung & Umsetzung von Aktivitaten
zur Gewinnung von Neukunden?
hast Lust mit unserem Servicemanagement & Marketing

zusammenzuarbeiten? X X X
Dann bewirb Dich jetzt!

abgeschlossene Ausbildung oder sehr gute mundliche und
Studium - aber auch Quereinsteigern schriftliche

geben wir eine Chance Prasentationskompetenz
b 4 b Wir suchen diese zuverlassig, teamfahig
selbststandige Arbeit 22t . . ,
° Fahigkeiten: und kommunikativ

sicherer und
empathischer Umgang
mit Kunden

IT-Infrastruktur- und Cloud-
Lédsungen sind Dir vertraut

Das bieten wir Dir:

einen unbefristeten Firmenfitness
Arbeitsvertrag

. Top Kolleg:innen: Nerds,
D Modernes Office Designer, Verkaufer, Visionare
- hier ist alles vertreten

- + .°,,
Weiterbildungsmoglichkeiten . regelmaBige .
Firmenveranstaltungen .
ideale Verkehrsanbindung Leasing eines Fahrrads
direkt im Technologiepark moglich
yan’ . :
>@2< /@\ kurze Entscheidungswege . Mit Grouplink
X ein starker Unternenmensverbund

Wir freuen uns auf Dich!

Mdchtest Du mehr Uber uns und unsere freien Stellen erfahren? Dann besuche
doch einfach unsere Website www.mekos.de oder scanne den QR-Code.

Haben wir Dich so Uberzeugt, dass Du dich bei uns bewerben méchtest?
Dann sende uns einen kurzen Lebenslauf und nenne uns den frihesten
Eintrittstermin gleich per E-Mail an:

bewerbung@mekos.de
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